Brescia, 26 Novembre 2004
Alla c.a. del TITOLARE / DIRETTORE GENERALE e MARKETING

GULLIVER S.r.L. ¢ lieta di invitarLa all’incontro:

DA INTERNET AL GESTIONALE
DAI PC AI PALMARI E TELEFONI CELLULARI

Soluzioni Collaudate per Aumentare la Competitivita dell’Azienda e della Forza Vendita,
in Tempi Brevi, con la Massima Sicurezza

Se pensa che Internet, i dispositivi mobile-palmari possano essere strumenti che possano far
risparmiare del tempo e migliorare 1’organizzazione snellendo alcune attivita aziendali, partecipi
all’incontro che si terra venerdi 26 novembre alle ore 14.30 presso la sede del Novotel Brescia 2,
via Pietro Nenni, 22 a Brescia .

Le mostreremo alcune esperienze di aziende bresciane che da alcuni anni utilizzano con successo e
ritorno dell’investimento le nostre soluzioni:

1) Miber S.p.A. - Dott. Carlo Cavaciocchi Marketing Manager

Automazione della forza vendita con soluzioni Gulliver.

Dal copia commissioni ai palmari aziendali.

I1 portale aziendale per 1’erogazione di ulteriori servizi al management aziendale, alla forza vendita,
alla clientela.

2) Twin S.r.l. - Dott. Pier Fausto Grandi Amministratore Delegato

Gli acquisti di materiale MRO per le aziende bresciane tramite Internet.

Con un catalogo di piu di 500.000 articoli dal gestionale del cliente al gestionale del fornitore e
viceversa, un esempio di e-procurement pratico e funzionante con numerosi clienti gia acquisiti.

3) Magazzini Rossi S.p.A. - Dott. Renato Lorini Responsabile Sistemi Informativi

Il portale aziendale per la gestione dell’area pubblica e riservata e I’automazione della forza
vendita. Integrazione con il sistema informativo aziendale. Tempi e modalita di attuazione.

4) Progetto 6 - Dott. Ernesto Medeghini Amministratore delegato

Soluzioni per gli acquisti e servizi via web per la clientela.
Progetto “’soluzionipalmari.it” per le societa bresciane: hardware, applicazioni, servizi e assistenza.

5) Asset Partners & Associati - Dott. Alessandro Scozzesi.
Come ottenere 1 contributi per lo sviluppo del commercio elettronico previsti dalla legge 388/2000
(opportunita di contributi a fondo perduto fino al 50% del valore dell’investimento per progetti

B2B, automazione forza vendita ed e-commerce).

Introduzione e fine lavori
da parte di Giuseppe Capoferri Amministratore Delegato Gulliver.
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GULLIVER software house specializzata in:

o soluzioni per la forza vendita con dispositivi palmari e cellulari

o applicazioni per ’e-business e il B2B (dal sito aziendale dinamico alla gestione degli
ordini e del ciclo attivo)

o progetti su misura.

Opera da alcuni anni sul mercato bresciano e nazionale, si caratterizza per soluzioni
tecnologicamente avanzate pero pratiche con numerose installazioni funzionanti.

Collabora con Nokia Italia per la quale ha sviluppato progetti nazionali
(es. automazione del Poliziotto di Quartiere con telefoni palmari Nokia Communicator 9210i,
applicazione per la raccolta ordini della forza vendita)

Alcune aree di pertinenza delle soluzioni standard di Gulliver, che sono distribuite anche da
software house su tutto il territorio nazionale:

CATALOGO PRODOTTI SU INTERNET

Per il cliente ¢ un’opportunita in piu consultare sul sito del fornitore i prodotti completi di
fotografia, disegno e scheda tecnica, anziché solo richiedere il catalogo tradizionale o informazioni
telefoniche.

DAL CATALOGO PRODOTTI AI PREVENTIVI

Per il cliente ¢ un’opportunita in piu avere un preventivo via Internet che richiederlo ed ottenerlo
via fax o via telefono. L’importante ¢ che il cliente possa rapidamente disporre di tutte quelle
informazioni che normalmente vi chiede al telefono: la disponibilita, il prezzo a lui riservato (netto,
sconti, sconti a quantita, ecc.), il pagamento e le date di consegna.

DAI PREVENTIVI AGLI ORDINI DEI CLIENTI

Sempre con un “click™ il cliente puo confermare il suo ordine ed automaticamente verificare lo stato
di evasione, le date di consegna, ecc. L’ordine confermato pud essere inserito automaticamente nel
vostro programma gestionale come “ordine cliente” senza dover essere trascritto.

LA GESTIONE ORDINI PER GLI AGENTI

Gli agenti autorizzati dall’azienda possono inviare ordini all’azienda, vedere 1’estratto conto dei
propri clienti, gli insoluti, la disponibilita dei prodotti, i listini, le consegne, i ritardi, utilizzando
strumenti che non necessitano di collegamento telefonico fisso come palmari, telefonini e PC
portatili con integrato telefono cellulare, tutto con la massima sicurezza.

La preghiamo di confermare I’adesione inviando il modulo allegato via fax al numero 030 2659974

Con 1 migliori saluti

GULLIVER S.R.L.
(Giuseppe Capoferri)
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Spett.le

GULLIVER SRL
VIA PEROTTI 5
25125 BRESCIA

FAX 0302659974 — TEL. 030 3581239

Confermiamo la partecipazione all’incontro “DA INTERNET AL GESTIONALE., DAI PC Al
PALMARI E TELEFONI CELLULARI” del 26 NOVEMBRE 2004 presso il Novotel in via Pietro
Nenni, 22 delle seguenti persone:

NOMINATIVI
POSIZIONE AZIENDALE

Questa comunicazione deve intendersi riservata esclusivamente ai
destinatari sopra indicati e pud contenere informazioni riservate e
personali tutelate dalla vigente normativa (Legge 31/12/1996 n. 675).
Questa comunicazione, integralmente o in parte, NON puo essere diffusa o
inoltrata a terzi senza esplicito consenso del mittente.

Coloro che la dovessero ricevere per errore sono tenuti a distruggerla
immediatamente e ad avvisare il mittente dell'errato ricevimento.
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